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Die Lichtwand dient als Marketing- und Verkaufsférderungsinstrument. In den von netvico entwickelten Lichtwénden, verbinden sich

innovatives Lichtdesign und die Effizienz traditioneller Plakatwerbung zu einem Webemedium von héchstem Aufmerksamkeitswert.

Die Méglichkeit, Motivfolien in mehreren Ebenen hintereinander anzubringen und so dreidimensionale Effekte zu erzielen, zudem
die geringe Einbautiefe von 6-19 cm und das ausgekligelte System der Helligkeitssteuerung machen die Lichtwand zu einem

hochst flexiblen, dabei kostenglinstigen und an jedem Ort einsetzbaren Marketinginstrument.

» Aluminiumrahmen, in den bedruckbare Motivfolien

einfach eingeklickt werden kénnen.

» Die Motivfolien lassen sich tber ein Kederband
muihelos in den Rahmen einschieben. Durch dieses
schnelle Auswechseln lassen sich adhoc neue
Gestaltungswelten schaffen. Somit stellen die Motiv-
folien eine kostengtinstige Mdglichkeit dar, das Schau-

fenster oder den Verkaufsraum in einem immer wieder

neuen Look erscheinen zu lassen.

» Die Lichtwand ist ein flexibles Medium, da jede gewiinschte GroBe, je nach Raumgegebenheit, denkbar ist. Auch gerundete

Formen oder verschiedene Radien, im Schaufensterbereich oder im Innenraum.



» Mit der von netvico entwickelten und prémierten Software »PlayEverywhere« lassen sich Uber Netzwerke die Helligkeitsstufen
an verschiedensten Standorten vereinheitlichen oder unterschiedlich steuern. Somit kann der Helligkeitswert jedes einzelnen

Standortes von einem zentralen Server aus bestimmt werden.

» Die Leuchtmittel, die mit einer durchdachten Platzierung in der Riickwand verbaut sind (Leuchtstoffrohren oder LEDs), werfen

ein homogenes Licht, das in seiner Helligkeit bestimmbar ist.

» Eine Fotozelle nimmt das AuBenlicht auf und stellt die bestmdgliche Helligkeit innerhalb der gewiinschten Mindest- und Maxi-

malhelligkeit ein. Somit wird eine immense Stromersparnis erzielt.
» Schnelle Amortisierung der anfanglichen Investitionskosten, auf Dauer gesehen kostenglinstiges Marketing- und Verkaufsfor-
derungsinstrument.
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